


Het Nederlandse Startup Support Ecosysteem

Het Nederlandse startup ecosysteem is in de afgelopen 10 jaar getransformeerd. Het aantal startups is voortdurend 
gegroeid en groeit nog steeds. Startups zijn steeds succesvoller in het opschalen en ophalen van investeringen. Dat is mede 
door de breedte van startup support organisaties die nu actief zijn in het Nederlandse ecosysteem. Deze groep organisaties 
is meegegroeid met de groei van de startup populatie in aantal en massa. Startups hebben steeds meer toegang tot een 
relevant netwerk van organisaties dat ze kan helpen bij alle uitdagingen die ze kunnen tegenkomen.

Publiek en privaat
De groei is deels gedreven door publieke investeringen in startup support. De situatie is sterk veranderd ten opzichte van 
2014. Er is nu een landelijk dekkend netwerk van Regionale Ontwikkelmaatschappijen en een landelijke staatsinvesteerder 
in Invest-NL: zij vervullen een rol in zowel business development als financiering van startups. 

Publieke financiers hebben vrijwel allen de voorwaarde dat ze optreden als co-investeerder, waarmee ze ook privaat geld 
mobiliseren. Er zijn inmiddels 170+ durfkapitalisten actief vanuit Nederland met tenminste 1 Nederlands portfoliobedrijf, in 
allerlei vormen, van angel syndicate tot corporate venture arm.

We zien dat er een grote populatie (regionale) publieke business developers is opgestaan, deze groei zien we niet bij private 
business developers. We tellen nu 70+ publieke of PPS business developers.

Regionaal en nationaal
Vrijwel elke Nederlandse regio heeft nu één of meerdere organisaties die zich verantwoordelijk voelen voor een specifieke 
rol in het steunen van startups. Veel middelgrote gemeentes hebben een combinatie van beschikbare kantoren, incubator 
diensten (zie bijvoorbeeld B’Wise in Breda) en community opbouw (zoals Up!Rotterdam), vaak nog aangevuld met 
specialistische faciliteiten zoals labs op de 50+ campussen die Nederland rijk is. De ‘verbindende’ initiatieven die zich 
richten op (thematische) netwerken opereren bijna altijd deels of geheel op publieke steun.

Deeptech focus
Nu het stereotype van de software-gedreven startup gemeengoed is geworden zien we in de ondersteuning ook een 
verschuiving naar focus op meer “deeptech” startups: bedrijven met grensverleggende technologie als startpunt die 
kapitaalintensief zijn, hoog risico hebben in de doorontwikkeling en een lange weg naar de markt moeten afleggen. 
Inmiddels is ongeveer 1/3 van de support organisaties gedeeltelijk of geheel gericht op deeptech. Het zwaartepunt ligt 
hierbij voornamelijk op vroege fase ontwikkeling: valorisatie en incubatie.

Reflectie Definities

Hoofdcategorie Subcategorie Toelichting

Business 
development

Incubators Vroege fase support van startups

Accelerators Latere fase support van start- naar scale-ups

Venture builders Bouwen van startups rond technologie of uitdaging

Platforms Koppelen van ondernemers aan mentoren/klanten/investeerders

Knowledge Transfer Offices Organisaties voor valorisatie richting ondernemerschap

Publieke business development & financiering
ROM's, Invest-NL en andere publieke business developers met eigen 
fondsen

Financiering

Venture Capital In Nederland gevestigde durfkapitalisten

Corporate Venture Capital Investeringsarmen van in Nederland gevestigde corporates

Angel investors Syndicaten van angel investeerders

Netwerken en 
agendering

Competitions Wedstrijden en challenges voor startups

Community
(Lokale en regionale) netwerkorganisaties die activiteiten 
organiseren voor startups

Thematische organisaties
Thematische clusterorganisaties met startups als focus, waaronder 
groeifonds organisaties

Lobby Belangenorganisaties

Faciliteiten

Co-working spaces Gedeelde kantoorruimte afgestemd op wensen startups

Labs Specialistische open faciliteiten (e.g. cleanrooms)

Campussen Lokale clusters rond kennisgedreven organisaties


